EMedlcmteknlk samverkan, upphandling

Medicinteknik, samverkan och upphandling i
operationsverksamheten.

Syftet med utbildningen &r att ge grundliggande kunskap om medicinteknik,
samverkan och upphandling.

Vad dr egentligen medicinteknik? Hur ser regelverket ut for samverkan med industrin? Och hur kan upphandling
anvindas som ett verktyg for att utveckla operationsverksamheten? Under dagen far ni en introduktion till medi-
cinteknikens regelverk, samverkansreglerna och upphandlingsprocessen. Malet 4r att ge 6kad forstdelse, praktiska
verktyg och nya perspektiv som stédrker verksamhetens arbete med patientsikerhet, innovation och utveckling.
Dagen ska ge nya insikter, skapa engagerande diskussioner och ge konkreta verktyg att ta med hem.

Medicinteknik

Medicinteknik handlar om mer #n sjidlva produkten. Det omfattar dven de processer, arbetssitt och den kom-
petens som krévs for att produkterna ska kunna anvindas sékert och effektivt. Att uppfylla kraven i det medi-
cintekniska regelverket (MDR) och CE-mirka medicintekniska produkter dr ett lagkrav for tillverkare. Ni fir en
introduktion till MDR och de krav som stills pa operationsverksamheten. Efter dagen har ni en 6kad forstaelse
for vad CE-mirkningen innebdr och hur regelverket paverkar er verksamhet. Vi gar &ven igenom sparbarhet och
relevanta standarder.

Samverkan

En vil fungerande samverkan mellan hilso- och sjukvérden och den medicintekniska industrin &r en férutsittning
for sdker anvindning av medicinteknik och for utvecklingen av framtidens produkter och behandlingsmetoder.
Samverkan bidrar ocksa till kunskapsutbyte, kompetensutveckling och innovation som kommer patienter och
verksamheter till nytta. Men vad giller egentligen, hur far hilso- och sjukvarden och industrin prata med varandra?
Vi gr igenom 6verenskommelsen med fokus p& hur den kan tolkas och tillimpas i praktiken. Malet &r att ge 6kad
trygghet, minska osikerheten och ge verktyg for en professionell, transparent och virdeskapande samverkan.

Upphandling

Upphandling dr betydligt mer &n ett inkdp. Ritt genomford &r den ett strategiskt verktyg for att utveckla verksam-
heten. En vil genomfdrd upphandling bidrar till rdtt medicintekniska produkter, béttre arbetsmiljo, 6kad patientsé-
kerhet och ett effektivare resursutnyttjande. Hur delaktig dr operationsverksamheten i era upphandlingar idag? Vad
innebdr det att delta i en expertgrupp och hur kan arbetet ga till? Hur kan du tillsammans med dina kollegor bidra
till bittre kravstillning som mdjliggdér mer anpassade produkter utifrdn hur er verksamhet vill arbeta?

Vi gdr igenom upphandlingsprocessen ur ett praktiskt perspektiv med fokus pa expertgruppens roll. Vi belyser vad
som hénder i de olika stegen, vilka m&jligheter och fallgropar som finns och hur vard, upphandlande myndighet
och leverantor tillsammans kan skapa bésta mdjliga forutséttningar for en god affdr. Efter dagen har du en béttre
forstaelse for LOU, upphandlingsprocessen och hur lagen om offentlig upphandling kan tillimpas vid upphandling
av medicintekniska produkter.

Nir: 5 februari 2027 kl. 0930 - 16.00 e Var: Stockholm Waterfront Congress Centre
Kostnad: Medlem 4 275 kr, Icke medlem 5 098 kr, ex moms, inklusive lunch och kaffe.

Anmélan: rfop.se/utbildning och evenemang

Foreldsare:
Pernilla Andrée, sakkunnig inom det medicintekniska regelverket. Arbetar idag pa SiS.

Louise Reuterhagen, sakkunnig inom upphandling, Region Stockholm.

Julia Ohman, jurist, sakkunnig inom etik och compliance, Swedish Medtech.

Kursen dr utvecklad och drivs i samarbete mellan
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